Die Erziehung der Geschiftsleute in Deutschland.
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Deutschland hag das best entwickelte Handelschul-
system der Welt, Einige Schulen werden von'Kaufmanns
Vereinen unterstiitzt, andere von Stddten und einige
wenige vom Staat.

Von allen diesen Schulen ist das Handelsinstitut in
Leipzig das beste Vorbild, und da sie die Hlteste der
bestehenden Schulen ist, zeigt sie gewissermassen ein
Bild der IEntwickelung dieses Zweiges der Belehrung im
deutschen Reich. Diese Schule verdankt ihren Ursprung
dem Leipziger Yaufuanns Verein. Ein glticklicher V-
stand hat zum raschen Fortschritte des Handelsinstituts
in Leipzig beigetragen. Sein erster Direktor, Herr
David August Schiebe, war ein liann von grosser Gelehr-
samkeit, umfangreicher Erfahrung und gleichzeitig von
sehr wirksamem Charakter. Zr gab der Griindung eine
vortreffliche Organisation. Die strenge Disziplin auf
welcher er bestand und der Zrfolg welcher ihr folgte,
gaben der Schule grosses Ansehen.

Der Zweck der Schule ist ein zweifacher. Erstens,
den kommerziellen Lehrlingen Gelegenheit zu geben, sich
nicht nur die notwendige, gewdhnliche sonderB auch die
specielle, fﬁrvihren Beruf notwendige, Zrziehung anzu-
eignen. Zweitens, solchen Schillern welche sich dem
Handel und #hnlichen Eeschiftigungen zu widmen wlnschen,

die winschenswerte wissenschaftliche Erziehung zu geben.
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Die Schule ist deshalb, in drei Lehrglnge getrennt,
ndmlich, die Abteilung fir Lehrlinge, welche in Handels-
h8usern wirklich beschdftigt sind, der h8here Lehrgang
und der berufsulissige Lehrgang.

a. Die Abteilung filr Lehrlinge. Jeder Lehrling
eines Leipziger Handelshauses wird zu der Abteilung filr
Lehrlinge zugelassen, nachdewm er seine F8higkeit, die
Arbeit aufzunehmen, bewiesen hat. Jeder Kandidat muss
eine Aufnahmepriifung bestehen. Um in die dritte oder
niedrigste Ylasse zugelassen zu werden, ist es notwendig,
dasz der Schiller eine Elementar-Schule absolviert hat.

Un in die zweite Flasse zugelassen zu werden, muss er
zeigen dasz er mit den Sachen, welche in der dritten
¥lasse gelehrt werden, bekannt ist. Die Schiller k¥nnen
nur aul Wunsch des Chefs eines Handelshauses, der dadurch
auch flir das Unterrichtshonorar des Schlller verantwort-
lich wird, zugelassen werden. Der Lehrgang dehnt sich
liber drei Jahre aus, mit zehn Stunden die Voche. Die
Yosten sind achtzig Mark das Jéhr, die Unterrichtsstunden
von siepen bis neun Uhr liorgens; ein gléioher Unterricht
wird von zwei bis vier Uhr Nachmittags, gegeben.

b. Der hbBhere Lehrgang. Dies ist ein drei j8hriger
Lehrgang. Das Schul jahr fHngt Ostern an; spidter werden
die Schiller nur dann zugelassen wenn sie durch eine
spezielle Prlifung zeigen kBnnen, dasz sie im stande sind

die Arbeit mit Vorteil zu betreiben. Die Schiller milissen
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wenigstens vierzehn Jahre alt sein. Fir Auslénder, in
allen Flassen des hBheren Lehrgangs, ist das Unterrichts-
honoraf drei hundert und sechzig lMark das Jahr; flir Ein-
geborene des deutschen Reiches zwei hundert und vierzig
Mark in der dritten ¥Ylasse, drei hundert in der zweiten
und drei hundert und sechzig in der ersten. Ein Tmmatri-
kulationshonorar von zehn Mark wird auch verlangt.

¢. Der berutsmissige Lehrgang. Da dieser die hBchste
¥lasse in der Schule ist, werden nur solche Schiller zu-
gelassen, welche die Priifung bestanden haben, die sie
zu den Privilegien des einj8hrig-freiwilligen Dienstes be-
rechtigt, oder die einen #hnlichen Lehrgang abgeschlossen
haben.

Zs ist augenscheinlich, dasz dieses Institut errichtet
wurde, um die kommerziellen lM¥ngel in der vollkommensten
Weise zu erglnzen. Der Unterricht in der Abteilung filr
Lehrlinge wird zwischen sieben und neun des lorgens ge-
geben, so dasz die Schiller diese Lehrglnge besuchen
k8nnen, wdhrend sie ihrem Berufe wirklich folgen.

In dem Jahresbericht des Handelsinstituts fir 18692-
23 spricht der Direktor sich betreffs einiger wichtigen
Sachen in Verbindung mit dem Xursus der Schule aus wie
folgt: "Wir milssen jedem Schiller Gelegenheit gewdhren
sich vor allen Dingen eine gute einfache Erziehung an-
zueignen und ihm dann, ehe er das kommerzielle Leben an-
tritt, einen sorgt#ltigen Lehrgang in den koumerziellen

Wissenschaften und Sprachen erteilen. ~Eine solch
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wichtige Belehrung kann nicht wie eine blosz unterge-
ordnete Beschldftigung, vor oder nach den Geschdftsstundern,
tortgefllhrt werden. Das richtige Resultat kann nur dann
erreicht werden, wenn die Schiller eing befriedigende
vorbereitende Erziehung genossen haben, im richtigen
Alter stehen und die ganze Zeit der Schule widmen. Der
Yursus deckt drei Jahre von zehn Stunden die Woche.

Sehr wenig wird vom Schiller mit Hausarbeiten verlangt.

Es ist vorteilhatt dasz die Belehrung zwischen den
Stunden von sieben und neun des llorgens oder zwei und
vier des Nachmittags gegeben werde, da der Kbrper und der
Geist dann noch frisch sind. Spdte Abendstunden sind
fast nutzlos."

Herr J. J. Findlay, M. A. fritherer Haupt-Lehrer auf
der Universitlt Wesley, Sheffield, in einem kerzen 3e-
richt an die Sheffielder Handelskaumer, drlickt sich iHiber
die kommerzielle deutsche Erziehung aus wie folgt: "Ei-
ner der Griinde fir den Erfolg der deutschen koummerziellen
Erziehung ist die Tatsache, dasz Deutschland sich seit
funfzig Jahren mit dieser Aufgabe beschdfttigt hat, und
wdhrend der Zeit, einen Grad der Geschicklichkeit und
Zrfahrung in solcher Art Erziehung erlangt hat, dasz wir
damit in England keinen Vergleich sushalten k8nnen.
Koummerzielle Belehrung, gleich wie irgend ein anderer
spezieller Beruf, ist eine technische und h8chst schwie-

rige Aufgabe,und es ist nur durch einen langjf#hrigen
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Fursus, und mit Hilfe vieler Arbeiter in verschiedenen
geschdftlichen lMittelpunkten, dasz die Deutschen den
jetzigen Grad der Vollkommenheit erreicht haben.

. EZin anderer Grund ist, dasz, obgleich die Deutschen
seilt vielen Jahrengrossé Aufmerksamkeit auf kommerzielle
Belehrung gerichtet haben, sie dennoch mehr Gewicht auf
die Grindlichkeit einer guten allgemeinen Erziehung legen,
und zwar vor dem Alter, wo die Spezialisirung fllr den
Handel anflngt.

Ficht ausser acht zu lassen ist die Tatsache, dasz
die deutschen Institute flr kommeriielle Erziehung (alle
von Handelskaumern errichtet und unterstiizt) im Allge-
meinen von praktischen KXaufleuten verwaltet, geprift und
sogar belehrt werden, Leute Welche‘die richtige Einsicht
uhd Erfahrung haven lUber das was fir den Handel ndtig
ist; 8ie haEen entweder einige wirkliche Erfahrung mit
Geschiften gehabt, oder sie haben ihre Erziehung in den
besten Handelsinstituten Frankreichs oder Deutschlands
erlangt. Und haben so, unter der Fllhrung erprobter
li8nner, gelernt, was verlangt wird und gelehrt werden
sollte.™

Das Folgende ist einem Bericht des Herrn Ricard,
Mitglied des Prager Handelsinstituts, an die franz8siche
Handleskaumer entnomaen. "iBgen die Yaufleute Frank-
reichs zu rechter Zeit die Warnung vernehmen, dasz der

deutsche Handel besseren Unterricht, bessere Disziplin
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und gr8sseren Unternehmungsgeist hat, als der franz8siche
Handel; der Deutsche ist Hberall zu Hause; keine Sprachen
8ind ihm fremd; er Ubersicht den Handel der ganzen VWelt;

es beschémt ihn nicht zur Schule zu gehen; und wenn ihr

nicht aus eurer Lethargie erwacht, wird er euch vernichten."






